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Die Kabema Gruppe ist seit 2003 am Markt, 40 Mitarbeiter arbeiten in Berlin und Koblenz.
Schwerpunkt Automotive Retail Prozesse und Software.
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Kunde
König Verkäufer

Disponent

Verkaufsleiter

Kundendaten-
management

Buchhaltung Fuhrpark Werkstatt

Hersteller

Bank

Zulassungsdienst

Logistiker

Bewerter

Eine große Zahl für den Kunden nicht sichtbare Prozessbeteiligte erzeugt je nach 
Marke bis zu 160 verschiedene Dokumenttypen, von denen bis zu 20 unterschrieben werden müssen.
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Heterogene Systemlandschaft

Medienbrüche

Fehlende Schnittstellen

Anforderungen der Hersteller

Im Schnitt 120 Seiten Akte im Verkauf

Im Schnitt 20 Seiten Akte im Service pro Vorgang

Bis zu 80 IT Systeme
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Dateien Scanner Mobile Device E-Mail

Dateisystem Archiv Workflow System

SYNOP „sammelt“ die Dokumente
aus unterschiedlichen Quellen zusammen,
erkennt diese, gibt sie bei Bedarf in den
digitalen Unterschriftsprozess und
anschließend an beliebige Folgesysteme
weiter.



Vor Ort: biometrische 
Unterschrift auf dem Tablet

Remote: zwei Faktor 
Weblink+SMS Tan

SMS
TAN

Mustermann

+

x

Erkennen der 
Dokumenttypen

Sammeln der zu 
unterzeichnenden 

Dokumente

Unterschriftprozess 
SYNOP oder 

Namirial

Ablage/Weitergabe  
der 

unterschriebenen 
Dokumente

WebAPI
Fileablage
Archivsystem
Filesystem
Email

SYNOP nimmt 
die Dokumente 
aus beliebigen 
Systemen 
entgegen und 
erkennt die 
verschiedenen 
Formate

SYNOP platziert 
auf jedem 
Dokument 
das/die 
Unterschriftfelder
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Unterschriftsmappe in SYNOP zusammenstellen
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für die Zukunft
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Kabema Consulting GmbH / 
Kabema Digital GmbH
Bucher Chaussee 5
13125 Berlin

Vielen Dank für Ihre 
Aufmerksamkeit.

030 / 94 79 51 51
www.kabema-consulting.de


